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Umsatzsteigerung mit Zubehor — Fur aetka-Handler jetzt ganz ein-
fach

Pflegeleicht und margentrachtig: Das aetka-Konzept fiir den Zubehdérverkauf findet
immer mehr Anhanger.

Der Verkauf von Zubehor ist ein attraktives Geschéftsfeld. Es winken hohe Margen, die Pro-
dukte drehen schnell und der Fachhandler kann zuséatzlichen Umsatz machen, ohne einen
Kunden mehr zu bedienen. Er bietet seinen Kundschaft damit auch einen Extra-Service,
Stichwort One-Stop-Shopping. Der Kunde freut sich, dass er gut beraten wird und alles aus
einer Hand bekommt.

Die Fachhandelskooperation aetka bietet seit kurzer Zeit ein Zubehotr-Konzept fir den TK-
Fachhandel an: Rackjobbing hei3t der Fachausdruck fiir die professionelle Bestiickung der
Regale in Ladengeschaften. Mit diesem Konzept kbénnen aetka-Handler ganz leicht ihren
Umsatz steigern. Der Aufwand ist minimal, denn die Fachhandelskooperation organisiert die
Pflege der Zubehdrwande. Entscheidet sich der Handler fir das Rackjobbing von aetka, er-
halt er die Rickwande kostenlos. Dann wird ein Layout fur das Regal erstellt. Es umfasst
Originalzubehér, Speichermedien und Batterien sowie nicht-originales Zubehér im aetka-
Design. Nattrlich wird das Sortiment auf die jeweilige Geratevermarktung des aetka-Partners
abgestimmt. Jeden Monat besucht ein Merchandiser den Handler und fullt das Regal auf. So
ist immer fur Nachschub gesorgt.

Dem Handler entsteht keine zuséatzliche Arbeit. Und es gibt noch viele weitere Vorteile: Das
Regal ist immer aufgeraumt, sieht richtig gut aus und der Wiedererkennungswert ist hoch.
SchlieBlich ist das nicht-originale Zubehor in einheitlichen Blisterpackungen im aetka-Design
verpackt. ,Friher hatten wir verschiedene Zubehére am Rack hdngen. Mit dem Rackjobbing
sieht die Wand optisch besser aus, und es erleichtert uns die Arbeit, weil monatlich das Sor-
timent aufgefillt wird®, erklart Manuela Stindt, Inhaberhin vom D1 Shop Wolgast (aetkaPlus-
Partner), warum sie vom aetka-Zubehotrkonzept lGiberzeugt ist.

Das aetka-Rackjobbing kann auch in Verbindung mit dem Warenwirtschaftssystem aetka
easy filius gebucht werden. Dann ist die Bestellung der Produkte noch leichter und transpa-
renter. Die Prozesse im Wareneingang verkirzen sich, weil die Artikeldaten schneller ge-
pflegt werden kénnen.

Die Teilnahme am Zubehoérkonzept von aetka kostet nur eine monatliche Pauschale von 50
Euro. Fir aetkaPlus- und aetkaPremium-Partner ist die Verkaufsunterstiitzung kostenlos
durch Verrechung mit dem aetka-WKZ-Budget. ,Das aetka-Rackjobbing garantiert ein aufge-
raumtes, Ubersichtliches und aktuelles Sortiment. Durch den zugehérigen Service werden
die Zubehorartikel dem Bedarf angepasst. Das heif3t, Renner sind vorrétig, Penner ver-
schwinden aus dem Sortiment®, sagt aetka-Chef Uwe Bauer.

Bildmaterial in reprofahiger Vorlage finden Sie hier:
http://komsa.com/presse/bilderarchiv.asp?rubrik=449&urubrik=860&doit=show
http://komsa.com/presse/bilderarchiv.asp?rubrik=123&urubrik=461&doit=show
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Wir geben lhnen gern mehr redaktionelle Information:

aetka Communication Center AG Internet:

Uwe Bauer www.aetka.de / www.komsa.com
Niederfrohnaer Weg 1 www.karlo.de

09232 Hartmannsdorf e-Mail:

Tel.: 03722/ 713-750 presse@aetka.de
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